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Bu kitabı, nüfuzlarını dünyayı iyileştirmek için kullanan 
insanlara adıyorum.

Umarım bu kitaptaki fikirler herkes için iyi bir dünya 
yaratmanıza yardımcı olur.
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GÖZDEN GEÇİRİLMİŞ BASKI HAKKINDA

2010’da, Herkesin Aradığı Kişi kitabını yayınladım. Bu ka-
dar kısa sürede bu kadar fazla insan tarafından bu kadar popü-
ler bir kitap olacağını hiç düşünmemiştim.

Kitaptaki beş adımlı EKK (KPI) Metodu, binlerce insanın 
ilgisini çekti. Tanıtım, yayınlama, ürünler, profil ve ortaklıkla-
ra odaklanmak, bildiğim elliden fazla farklı sektörde oyunun 
kurallarını değiştiriyor.

Her hafta insanlar bana yazıyor ve bu küçücük kitabın, iş-
lerini ve hatta bazen hayatlarını nasıl değiştirdiğini anlatıyor. 
Yeni başlayanlardan CEO’lara, öğrencilerden profesörlere, ge-
leneksel işlere sahip ve gerçekten çılgın fikirleri olan insanlarla 
iletişime geçtim.

Kitabın bir sonucu olarak, insanlar dışarı çıkıp bir şeyler 
yapıyorlar ve büyük anlaşmaları kazanmak için ikna edici ko-
nuşmalar gerçekleştiriyorlar.

Kitap, yüzlerce kişiye kendi kitaplarını yazma konusunda 
da dikkat çekici derecede ilham verdi. Artık, insanların yazıp 
bana gönderdikleri kitaplarla dolu raflarım var. Birçok harika 
kitabın teşekkür bölümünde, alıntılanan EKK (KPI) Meto-
du’nu görmek beni çok mutlu ediyor.

İnsanların yarattığı yeni ürünleri keşfetmeyi seviyorum. 
Ürün bölümünün bir sonucu olarak, İngiltere’deki yağlı çörek-
lerden Avustralya’daki sürat teknelerine kadar birçok ürüne ye-
nilik getiren insanlar gördüm. Zamanını parayla takas etmek 
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zorunda kalan insanların değerli içgörülerini dünya çapında etki 
yaratan sıcak ürünlere dönüştürmeye başladıklarını gördüm.

EKK Metodu’ndan yola çıkarak kurulan yeni ortaklıkların 
sayısını izlemek heyecan verici. İnsanlar ortaklıklara doğru niyet 
ruhuyla yaklaşıyor ve birkaç ayda, önceki yıllardan daha fazlası-
nı başarıyor. Güçlü ortak teşebbüslerin, stratejik ortaklıkların ve 
hatta yeni şirketlerin kurulduğunu görüyorum. Hepsi de, ortak-
lıkla ilgili herkes için daha fazlasını sunmasını sağlayacak harika 
bir çalışma alanına sahip.

Son birkaç yılın açık ara en iyi yanı, Etkili Kilit Kişi toplu-
luğunun dünya çapında yükselişini izlemek. Birleşik Krallık, 
Avustralya, ABD, Singapur ve diğer ülkelerde, bulunduğumuz 
zamanlardan en iyi şekilde yararlanmak için EKK Metodu’nu 
kullanan başarılı bir girişimciler ve liderler topluluğu var.

Heyecan verici, dönüşümsel zamanlarda olduğumuza ve bi-
reylerin işleriyle veya mesajlarıyla büyük bir etki alanına sahip 
olmaları için daha önce hiç bu kadar fırsat olmadığına inanı-
yorum.

İlk baskı çıktığından beri çok şey değişti. 2010’da son tek-
noloji olan stratejiler, 2015’te neredeyse gerekli kabul ediliyor. 
Bu nedenle, bu gözden geçirilmiş baskı için taslaktan 10.000 
kelime çıkardım ve onun yerine 12.000’den fazla yeni içerik 
koydum.

Bu kitabı ilk kez okuyorsanız, birçok insan için gerçek so-
nuçlar üreten bir yola adım attınız. Kitabın tadını çıkarın, 
yöntemi kullanan diğer kişilere katılın ve deneyiminizi dün-
yayla paylaşın.

Kitabı daha önce okuduysanız, tekrar hoş geldiniz, güç 
veren bir yolculuğa çıktınız ve başarılarınızın devamı için en 
iyisini diliyorum. Biraz daha derine inmek ve bir sonraki sevi-
yeye atlamak için ne gerektiğini keşfetmeye zaman ayırdığınız 
için teşekkür ederim.



Herkesin Aradığı Kişi

13

Bana gelince, bu gelişen girişimci devriminin bir parçası ol-
maktan heyecan duyuyorum. Bu oyunu uzun süre oynamaya 
ve yolculuğumu olabildiğince çok insanla paylaşmaya devam 
edeceğim.

En iyi dileklerimle,
Daniel





15

GİRİŞ

Her endüstrinin merkezinde, tanınan ve değer verilen in-
sanlardan oluşan bir yakın çevre bulacaksınız. Onlar “Etkili 
Kilit Kişiler’’dir.

Muhtemelen sektörünüzdeki bu insanları zaten tanıyorsunuz:

•	 İsimleri her konuşmada geçer.
•	 Pek çok -doğru türden- fırsatı kendilerine çekerler.
•	 Çoğu kişiden daha fazla para kazanırlar ve bunu bir 

mücadeleye girmeden yaparlar.
•	 Katılırlarsa bir projeyi başarıya ulaştırabilirler ve insan-

lar bunu bilir.

Etkili Kilit Kişiler, iyi bağlantıları sayesinde, tanınmış, say-
gın ve çok değerli oldukları için seçtikleri alanda özel bir statü-
ye sahiplerdir. En iyi ekiplerin ve projelerin bir parçası olmaya 
davet edilirler ve genellikle kendi şartlarını öne sürebilirler.

Dahası, Etkili Kilit Kişiler, daha çok eğlenirler. Uzaklardaki 
gezilere davet edilirler. İnsanlar, Etkili Kilit Kişilere akşam ye-
meği ile içki ısmarlarlar ve onlara VIP muamelesi yaparlar. Bu 
kişilere saygılı davranılır ve onlar konuşurken diğerleri dinler.

Bu insanlar talep görür; fırsatları kovalamazlar, onları dü-
zenlerler.



9 786256 974241

Bugün, on yıl öncesine göre çok farklı bir dünyada 
yaşıyoruz. Yepyeni bir çağın başlangıcındayız. Artık, 
sanayi çağında değiliz; dijital, küresel, soyut, daha anlamlı 
ve girişimci yeni bir ekonomideyiz. Her şey değişti: Şimdi 
sıra sizde!

İnsanları girişimci olmaya iten şeylerden bazıları şunlardır: 
Şöhret, servet ve kendi kaderini kontrol etme arzusu. Hedefiniz 
ne olursa olsun tanınmanız, fikir lideri olmanız gerekiyor ve 
günümüz dünyasında bu, “Etkili Kilit Kişi” olmak anlamına 
geliyor. Herkesin Aradığı Kişi, “Etkili Kilit Kişi” olmanın 5 
adımını, başarılı ve mutlu olmanızı sağlayacak birçok beceri 
ve deneyim eşliğinde sizlere sunuyor.

Her sektör, “Etkili Kilit Kişiler” etrafında döner. İsimleri 
sohbetlerde sıklıkla geçer, fırsatları kendilerine çeker, daha 
fazla para kazanırlar. Birçok insan “Etkili Kilit Kişi” olmak için 
onlarca yıl sıkı çalışmak, akademik nitelikler kazanmak ve 
şanslı olmak gerektiğini düşünür. Fakat durum pek de öyle 
değil.

Bu kitap, geniş kitlelerce saygı duyulan bir insan olmanın 
sırlarını kolay ve anlaşılır stratejilerle sunuyor. Size ise sadece 
bu kitabı okumak kalıyor!




